
ビジョン型
コミュニティ実践会７月

２０２１年７月１３日

一般社団法人 ベストライフアカデミー

代表理事 前田出
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チーム表︓7⽉13⽇〜9⽉14⽇



２週間で、嬉しかった事、良かっ
た事。
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ミッション
応援する人が、豊かになる社会を作る
ビジョン
目を輝かせて、夢を語る大人が恰好いい！と自慢できる日本にす
る。
バリュー
１．安心・応援・ポジティブな場をつくろう
２．夢を応援する人になろう
３．未来から逆算してゴールを決めよう
４．楽しいと感じられることをもっともっと増やそう
５．最高の人生を生きよう

Best Life Academy
ミッションとビジョン
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今日から３期生が、新しいメンバー
として加入しました。

安心・安全な場を作るために、
お互いを知りましょう。
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自己紹介タイム
３人一組 一人３分
１．名前（ニックネーム） 出身地、 現在地

２．仕事（なぜその仕事をやろうと思いましたか？）

３．なぜ、実践会に入りましたか？

４．得意な事（これなら教えられるよ）

５．苦手な事（是非、これを教えて下さい）
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現状を分析してみよう
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スタート

集 客 教 育 販 売 講 座 会 員

⾒つけてもらう 興味⇒信頼 体験⇒変化⇒継続 お客⇒仲間 コミュニティ⼊会

コミュニティをつくる

新規客

⾒ない・聞かない・信じてない

⾒込み客

信⽤→こころを開く

顧 客

お⾦をもらう

優良顧客

⾼単価で⾼付加価値

ビジネスパートナー

リピート（継続課⾦）

▷▷▷顧客導線▷▷▷ 商品設計 継続課⾦
【フロント講座】
2時間×2回
ディリーワーク

無料個別相談

ステップメール
動画配信

集客動線設計

講座をつくる顧客をつくる

オンライン講座の作り⽅

無料
Facebookライブ

⽂字情報
ＳＮＳ投稿
アメブロ
インスタ ＩＴスキル

ズーム
Facebookライブ

受講生
コミュニティ

ゴールから設計する

３教学共育の仕組み

無料
オファー講座

90分
診断+現在地を知る

本命講座
ズーム

Ｅラーニング
2時間×6回
12万円

チームビルド
コミュニティ
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年商３０００万円 オンライン講座診断
＊赤文字が年商１０００万円

〇３点 △１点 ×０点
ゴールから設計 講座の設計図がある

スケジュールを逆算している
年間計画を作っている
年商目標がある

コミュニティ 1年後のゴールがある
ビジョン・ミッションがある
グランドルールがある
年間スケジュールがある
サブスクの仕組みになっている

本命講座 10万円以上の講座がある
時間単価1万円
コミュニティへの動線がある
ｅラーニングに展開できる
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フロント講座 接触頻度を増やす工夫がある
ビフォーアフターが明確である
クロージングの時間を30分以上
一人ではできないと理解させられる
仲間になりたいと感じさせられる
個別面談に誘導している

オファー講座 無料講座がある
少人数で開催している
月に2回以上は開催できる
ＬＰがある

集客動線 無料プレゼントがある
リストを集める仕組みがある
メルマガがある
ステップメールがある
動画を活用している

運営の仕組み チーム運営が出来る
ディリーワークを実施している
チームが自主的に動く仕組みがある
会員管理システムがある

合計

〇３点 △１点 ×０点
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１．ゴールから逆算

１．講座の設計図がある

２．スケジュールを逆算している

３．年間計画を作っている

４．年商目標がある
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２．コミュニティ

５．1年後のゴールがある

６．ビジョン・ミッションがある

７．グランドルールがある

８．年間スケジュールがある

９．サブスクの仕組みになっている
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３．本命講座

１０．10万円以上の講座がある

１１．時間単価1万円

１２．コミュニティへの動線がある

１３．ｅラーニングに展開できる
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４．フロント講座

１４．接触頻度を増やす工夫がある

１５．ビフォーアフターが明確である

１６．クロージングの時間を30分以上取っている

１７．一人ではできないと理解させられる

１８．仲間になりたいと感じさせられる

１９．個別面談に誘導している
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５．オファー講座

２０．無料講座がある

２１．少人数で開催している

２２．月に2回以上は開催できる

２３．ＬＰがある
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６．集客動線

２４．無料プレゼントがある

２５．リストを集める仕組みがある

２６．メルマガがある

２７．ステップメールがある

２８．動画を活用している
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７．運営の仕組み

２９．チーム運営が出来る

３０．ディリーワークを実施している

３１．チームが自主的に動く仕組みがある

３２．会員管理システムがある
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集客

オファー講座

フロント講座

本命講座

集客

オファー講座

フロント講座

本命講座

集客

オファー講座

フロント講座

本命講座

集客

オファー講座

フロント講座

本命講座

コミュニティ

1回目 ２回目 ３回目 ４回目

年間スケジュールを作る
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集客

無料
オファー講座

5,000円
フロント講座

本命講座

集客

オファー講座

フロント講座

本命講座

集客

オファー講座

フロント講座

本命講座

集客

オファー講座

フロント講座

本命講座

コミュニティ

1回目 ２回目 ３回目 ４回目

年間スケジュールを作る

日時：8月10日
人数：10名
単価：20万円
売上：200万円

日時
1回目７月10日
2回目7月20日
人数：各10名

日時
6月10日、20日
25日、7月1日
人数：各10名

日時：11月10日
人数：10名
単価：20万円
売上：200万円

日時：2月10日
人数：10名
単価：20万円
売上：200万円

日時：5月10日
人数：10名
単価：20万円
売上：200万円

5月は
集客

8月は
集客

11月は
集客

2月は
集客

入会
80％

成約
50％



１年後、全てが上手く行ったら、
どんな働き方をしていますか？
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スプレッドシートに記入しよう

１．１年後、どんなコミュニティになっていますか？

１）コミュニティの名称 ２）会員数 ３）会費

２．１年後、あなたは、どんなライフスタイルですか？

１）肩書 ２）年商 ３）プライベートは？

３．３か月後の、スモールゴールを設定しよう。本命講座は？

１）講座タイトル ２）時間・価格 ３）受講生数
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ゲストトーク

⽥村めぐみさん
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出版記念
キャンペーン
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電⼦出版



©2021 ⼀般社団法⼈ベストライフアカデミー 25

電⼦出版
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電⼦出版



「悦」コミュニティフォーラム
無料コミュニティから有料コミティになるためのステップ
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新フォーラム

1回⽬︓5⽉18⽇（⽕）10:00〜11:30
2回⽬︓6⽉14⽇（⽉）10:00〜11:30
3回⽬︓7⽉12⽇（⽉）10:00〜11:30
参加⽅法︓FBグループへリクエスト
→ギフラボ（⽥中克成さん主催）参加後承認
https://www.facebook.com/groups/3891221890985525

https://www.facebook.com/groups/3891221890985525
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神社マーケティング
説明会
7⽉26⽇（⽉）10:00 〜12:00

プレ期⽣
全て⽊曜⽇10:00〜12:00
1回⽬︓8⽉26⽇
2回⽬︓9⽉9⽇
3回⽬︓9⽉23⽇
4回⽬︓10⽉7⽇
5回⽬︓10⽉21⽇
6回⽬︓11⽉4⽇

仮）カリキュラム
０．全体設計図を作る
１．無料ＦＢグループを作る
２．無料ドアノック商品を作る
３．信⽤貯⾦を積み⽴てる
４．本命講座へ誘導する
５．有料ドアノック商品を作る
６．有料コミュニティを作る
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フォーラム
協会フォーラム
Clubhouseにて、協会理事⻑のトーク番組
毎週⽔曜⽇10:00〜11:00 開催

海外ビジネフォーラム
コンテンツフォーラム
7⽉26⽇（⽉）13:30〜15:00



ビジョン型コミュニティ2022年スケジュール

⽇時 実践会 13:00~16:00 ⽇時 シェア会13:00~15:00 その他

1⽉12⽇（⽕） テーマ︓年間スケジュール
講 師︓前⽥出 1⽉26（⽕） シェア会テーマ フォーラム（海外ビジネス・協会フォーラ

ム・出版フォーラム）は別途スケジュール

2⽉9⽇（⽕） テーマ︓フリーコミュニティからマネタイズする⽅法
講 師︓⽥中克成 2⽉23（⽕） シェア会テーマ 1期⽣⼊会

3⽉9⽇（⽕） テーマ︓⾃⼰有⽤感
講 師︓⼭⼝朋⼦ 3⽉23（⽕） シェア会テーマ 3⽉13⽇・14⽇オンラインセミナーフェス

4⽉13⽇（⽕） テーマ︓コミュニティの事務局の仕組みつくり
講 師︓酒井晶⼦ 4⽉27（⽕） シェア会テーマ 2期⽣オンライン実践講座4/14〜5/26

5⽉11⽇（⽕） 理事⻑︓森やすと（ストレスクリア協会） 5⽉25（⽕） シェア会テーマ 年商3000万円の⾃⾛型の会員ビジネスの作り⽅

6⽉8⽇（⽕） 6⽉9⽇（⽔） ⼥神の森→オンライン合宿 実⾏委員会

7⽉13⽇（⽕） テーマ︓リストマーケティング
講 師︓⽥村めぐみ 7⽉27（⽕） シェア会テーマ 2期⽣⼊会

8⽉10⽇（⽕） テーマ︓電⼦出版マーケティング
講 師︓国広陽⼦ 8⽉24（⽕） シェア会テーマ 3期⽣オンライン実践講座8/18〜9/29

9⽉14⽇（⽕） 理事⻑︓侑季 蒼葉（伝筆協会） 9⽉28⽇（⽕） シェア会テーマ

10⽉12⽇（⽕） テーマ︓SNS集客（Instagram〜動線設計）
講 師︓宮本真帆 10⽉26⽇（⽕） シェア会テーマ

11⽉9⽇（⽕） テーマ︓2022年ビジョン型コミュニティ
ビジネスモデル 11⽉23⽇（⽕） シェア会テーマ 3期⽣⼊会

12⽉14⽇（⽕） ビジョン型コミュニティアワード

2021.７.12更新


