
ビジョン型コミュニティ
シェア会７月

２０２１年７月２７日

一般社団法人 ベストライフアカデミー

代表理事 前田出
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チーム表︓7⽉13⽇〜9⽉14⽇



２週間で
良かった事をシェアしよう。
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ミッション
応援する人が、豊かになる社会を作る
ビジョン
目を輝かせて、夢を語る大人が恰好いい！と自慢できる日本にする。
バリュー
１．安心・応援・ポジティブな場をつくろう
２．夢を応援する人になろう
３．未来から逆算してゴールを決めよう
４．楽しいと感じられることをもっともっと増やそう
５．最高の人生を生きよう

Best Life Academy
ミッションとビジョン
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現状を分析してみよう
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スタート

集 客 教 育 販 売 講 座 会 員

⾒つけてもらう 興味⇒信頼 体験⇒変化⇒継続 お客⇒仲間 コミュニティ⼊会

コミュニティをつくる

新規客

⾒ない・聞かない・信じてない

⾒込み客

信⽤→こころを開く

顧 客

お⾦をもらう

優良顧客

⾼単価で⾼付加価値

ビジネスパートナー

リピート（継続課⾦）

▷▷▷顧客導線▷▷▷ 商品設計 継続課⾦
【フロント講座】
2時間×2回
ディリーワーク

無料個別相談

ステップメール
動画配信

集客動線設計

講座をつくる顧客をつくる

オンライン講座の作り⽅

無料
Facebookライブ

⽂字情報
ＳＮＳ投稿
アメブロ
インスタ ＩＴスキル

ズーム
Facebookライブ

受講生
コミュニティ

ゴールから設計する

３教学共育の仕組み

無料
オファー講座

90分
診断+現在地を知る

本命講座
ズーム

Ｅラーニング
2時間×6回
12万円

チームビルド
コミュニティ
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年商３０００万円 オンライン講座診断
＊赤文字が年商１０００万円

〇３点 △１点 ×０点
ゴールから設計 講座の設計図がある

スケジュールを逆算している
年間計画を作っている
年商目標がある

コミュニティ 1年後のゴールがある
ビジョン・ミッションがある
グランドルールがある
年間スケジュールがある
サブスクの仕組みになっている

本命講座 10万円以上の講座がある
時間単価1万円
コミュニティへの動線がある
ｅラーニングに展開できる
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フロント講座 接触頻度を増やす工夫がある
ビフォーアフターが明確である
クロージングの時間を30分以上
一人ではできないと理解させられる
仲間になりたいと感じさせられる
個別面談に誘導している

オファー講座 無料講座がある
少人数で開催している
月に2回以上は開催できる
ＬＰがある

集客動線 無料プレゼントがある
リストを集める仕組みがある
メルマガがある
ステップメールがある
動画を活用している

運営の仕組み チーム運営が出来る
ディリーワークを実施している
チームが自主的に動く仕組みがある
会員管理システムがある

合計

〇３点 △１点 ×０点
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１．ゴールから逆算

１．講座の設計図がある

２．スケジュールを逆算している

３．年間計画を作っている

４．年商目標がある
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２．コミュニティ

５．1年後のゴールがある

６．ビジョン・ミッションがある

７．グランドルールがある

８．年間スケジュールがある

９．サブスクの仕組みになっている
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３．本命講座

１０．10万円以上の講座がある

１１．時間単価1万円

１２．コミュニティへの動線がある

１３．ｅラーニングに展開できる
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４．フロント講座

１４．接触頻度を増やす工夫がある

１５．ビフォーアフターが明確である

１６．クロージングの時間を30分以上取っている

１７．一人ではできないと理解させられる

１８．仲間になりたいと感じさせられる

１９．個別面談に誘導している
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５．オファー講座

２０．無料講座がある

２１．少人数で開催している

２２．月に2回以上は開催できる

２３．ＬＰがある
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６．集客動線

２４．無料プレゼントがある

２５．リストを集める仕組みがある

２６．メルマガがある

２７．ステップメールがある

２８．動画を活用している
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７．運営の仕組み

２９．チーム運営が出来る

３０．ディリーワークを実施している

３１．チームが自主的に動く仕組みがある

３２．会員管理システムがある
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集客

オファー講座

フロント講座

本命講座

集客

オファー講座

フロント講座

本命講座

集客

オファー講座

フロント講座

本命講座

集客

オファー講座

フロント講座

本命講座

コミュニティ

1回目 ２回目 ３回目 ４回目

年間スケジュールを作る
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集客

無料
オファー講座

5,000円
フロント講座

本命講座

集客

オファー講座

フロント講座

本命講座

集客

オファー講座

フロント講座

本命講座

集客

オファー講座

フロント講座

本命講座

コミュニティ

1回目 ２回目 ３回目 ４回目

年間スケジュールを作る

日時：8月10日
人数：10名
単価：20万円
売上：200万円

日時
1回目７月10日
2回目7月20日
人数：各10名

日時
6月10日、20日
25日、7月1日
人数：各10名

日時：11月10日
人数：10名
単価：20万円
売上：200万円

日時：2月10日
人数：10名
単価：20万円
売上：200万円

日時：5月10日
人数：10名
単価：20万円
売上：200万円

5月は
集客

8月は
集客

11月は
集客

2月は
集客

入会
80％

成約
50％



スタート

集 客 教 育 販 売 講 座 会 員

⾒つけてもらう 興味⇒信頼 体験⇒変化⇒継続 お客⇒仲間 コミュニティ⼊会

コミュニティをつくる

新規客

⾒ない・聞かない・信じてない

⾒込み客

信⽤→こころを開く

顧 客

お⾦をもらう

優良顧客

⾼単価で⾼付加価値

ビジネスパートナー

リピート（継続課⾦）

▷▷▷顧客導線▷▷▷ 商品設計 継続課⾦
【フロント講座】
2時間×2回
ディリーワーク

無料個別相談

ステップメール
動画配信

集客動線設計

講座をつくる顧客をつくる

オンライン講座の作り⽅

無料
Facebookライブ

⽂字情報
ＳＮＳ投稿
アメブロ
インスタ ＩＴスキル

ズーム
Facebookライブ

受講生
コミュニティ

ゴールから設計する

３教学共育の仕組み

無料
オファー講座

90分
診断+現在地を知る

本命講座
ズーム

Ｅラーニング
2時間×6回
12万円

チームビルド
コミュニティ
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１年後、全てが上手く行ったら、
どんな働き方をしていますか？
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スプレッドシートに記入しよう

１．１年後、どんなコミュニティになっていますか？

１）コミュニティの名称 ２）会員数 ３）会費

２．１年後、あなたは、どんなライフスタイルですか？

１）肩書 ２）年商 ３）プライベートは？

３．３か月後の、スモールゴールを設定しよう。本命講座は？

１）講座タイトル ２）時間・価格 ３）受講生数
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【課題】
無料オファー講座に
集客できない！
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リストを取ろう！
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Twitter

リスト
取得

ＬＰ

ＨＰ
ＦＢ
投稿

Instagra
m

アメブロ

ＦＢ

グルー
プ

ステップメール

ＦＢライブ

無
料
#
$
%
&
講
座

集める 教育する 行動を促す

$
)
*
+
講
座

○
○
講
座

万
円

仲間になる

メルマガ

ライブ

本
命
講
座

○
○
講
座

万
円

1
2
3
4
5
6

月
額
課
金

ゴールから逆算しよう！！

Ｌステップ

パワークエッション

ＦＢグループでフォロー

クラブ
ハウス

プル型ツール プッシュ型ツール



プッシュ型ツール 回数

アメブロ

Facebook投稿

Instagram

Twitter

YouTube

Facebookライブ

TikTok

clubhouse

プル型ツール リスト数・回数

ステップメール

メルマガ

ＬＩＮＥステップ

Facebookグループ

リ

ス
ト

獲
得

目

標
数

を
決

め
る
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スタート

集 客 教 育 販 売 講 座 会 員

⾒つけてもらう 興味⇒信頼 体験⇒変化⇒継続 お客⇒仲間 コミュニティ⼊会

コミュニティをつくる

新規客

⾒ない・聞かない・信じてない

⾒込み客

信⽤→こころを開く

顧 客

お⾦をもらう

優良顧客

⾼単価で⾼付加価値

ビジネスパートナー

リピート（継続課⾦）

▷▷▷顧客導線▷▷▷ 商品設計 継続課⾦
【フロント講座】
2時間×３回
1万円

ディリーワーク

無料個別相談

ステップメール
動画配信

集客動線設計

講座をつくる顧客をつくる

オンライン講座の作り⽅

無料
Facebookライブ

⽂字情報
ＳＮＳ投稿
アメブロ
インスタ コミュニティ

ゴールから設計する

３教学共育の仕組み

無料
オファー講座90分

+
クロージング30分

本命講座

2時間×6回
12〜36万円

チームビルド
コミュニティ
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【参照】
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電子出版（ＰＤＦ）
マーケティング講座
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電子書籍を出すことによるリスト獲得

１．電子書籍をプレゼントキャンペーンで○○リスト獲得

２．電子書籍ダウンロード数を上げて、書籍から○○リスト獲得

３．合計○○リスト獲得を目標とする
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Twitter

リスト
取得

ＬＰ

ＨＰ
ＦＢ
投稿

Insta
gram

アメブロ

ＦＢ

グルー
プ

ステップメール

ＦＢライブ

無
料
?
&
@
#
$
%
&
講
座

集める 教育する 行動を促す

$
)
*
+
講
座

1
万
円
A
3
万
円

仲間になる

メルマガ

ライブ

本
命
講
座

12
万
円
A
36
万
円

1
2
3
4
5
6

月
額
課
金

ゴールから逆算しよう！！

Ｌステップ

パワークエッション

ＦＢグループでフォロー

集客ツール

３ １２４５６

貯める 信頼を得る

個
別
相
談

個
別
相
談

個
別
相
談

電

子
書

籍
出
版
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Twitter

リスト
取得

ＬＰ

ＨＰ
ＦＢ
投稿

Insta
gram

アメブロ

ＦＢ

グルー
プ

ステップメール

ＦＢライブ

無
料
?
&
@
#
$
%
&
講
座

集める 教育する 行動を促す

$
)
*
+
講
座

1
万
円
A
3
万
円

仲間になる

メルマガ

ライブ

本
命
講
座

12
万
円
A
36
万
円

1
2
3
4
5
6

月
額
課
金

ゴールから逆算しよう！！

Ｌステップ

パワークエッション

ＦＢグループでフォロー

集客ツール

３ １２４５６

貯める 信頼を得る

個
別
相
談

個
別
相
談

個
別
相
談

電

子
書

籍
出
版

B
C
*
D
&
*

申
F
込
H
I
J
K

#
$
%
&
講
座

申
F
込
H
I
J
K



４月 ５月 ６月 ７月

1．出版 ターゲット設定

ゴール設定

目次を決める

原稿作成

表装デザイン

編集

2．アマゾン EPUB形式変換

KDP出版手続

3．リスト プレゼント予約ＬＰ

ステップメール作成
メルマガ

オファー講座ＬＰ

キャンペーン

プレゼント作成

予約ＬＰ告知
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出
版

2週間前までに作成
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未来デザイン

企画する
本命講座
集客動線

【電子書籍】
目次を決める

ストーリー作り

Step 1

Step 4Step 3Step 2

ターゲット
分析

ゴールから
逆算

チームを作る

【電子書籍】
原稿作成

【電子書籍】
キンドル説明文

導線設計

Step 6Step 5

【集客動線】
導線設計

ステップメール

【集客動線】
ＬＰ作成

リザスト

【集客動線】

特典作成

【集客動線】

キャンペーンを

一緒に始めよう！

1．アマゾン上位へ
2．プレゼント
3．共同ライブ
4．相互紹介

Step 7

【プレミアムプラン】
企画・ヒヤリング・書き起こし

編集・タイトル・表紙デザイン

電子書籍化・キンドル登録

【スペシャルプラン】
タイトル・表紙デザイン

電子書籍化・キンドル登録

オプション

キンドルマーケティング講座

Step 8



キンドルマーケッティングカリキュラム

説明会 3月22日（月）13時～15時
1回目 未来デザイン（リストマーケティング） 4月9日（金）13時～15時 前田

2回目 【電子書籍】目次を決める 4月16日（金）13時～15時 星野

3回目 【電子書籍】原稿作成 4月23日（金）13時～15時 星野

4回目 【電子書籍】導線設計 キンドル説明文 5月14日（金） 星野
＊ 【電子書籍】売れるタイトル 表紙デザイン

＊ 【電子書籍】電子書籍化 キンドル登録

5回目 【集客動線】ステップメール作成 5月28日（金）13時～15時 大沢

6回目 【集客動線】ＬＰ作成 6月11日（金）13時～15時 大沢

7回目 【集客動線】特典作成 6月25日（金）13時～15時 大沢

＜出版＞

8回目【集客動線】集客を始めよう 7月9日（金）13時～15時 大沢
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34

ビジョン型コミュニティ実践会

オンライン構築講座【設計】
2時間×3回/1万円

オファー講座
2時間/無料

オンライン実践講座【実践】
３時間×4回/16万円

コミュニティ
ファシリテーター実践会
毎週⽉曜⽇9時〜10時開講

運営委員会サポーター

ビジョン型コミュニティ
1万円/⽉

＋プレミアム36万円

＋スペシャル24万円

マーケティング専科

実践会 Facebook

実践講座

⼊⾨講座

Instagram Zoom

TikTok LINE リザスト

パワポ ブログ Google

YouTube ライブ 電⼦書籍

ビジョン型コミュニティ
５千円/⽉

無料コンテンツ
コミュニティ

e-Learning

100人

1000人

広告 SNS

フォーラム
協会フォーラム
海外ビジネスフォーラム
電⼦出版フォーラム
コンテンツフォーラム
クラブハウスフォーラム

300人
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神社マーケティング
悦フォーラム



©2021 ⼀般社団法⼈ベストライフアカデミー 35

ゲストトーク

⽥村めぐみさん 質問会
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電⼦出版

キャンペーン⼀覧
https://www.facebook.com/1BestLifeAcademy/posts/2860079287642210

https://www.facebook.com/1BestLifeAcademy/posts/2860079287642210
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フォーラム
協会フォーラム
Clubhouseにて、協会理事⻑のトーク番組
毎週⽔曜⽇10:00〜11:00 開催

海外ビジネフォーラム
コンテンツフォーラム

予定）電⼦書籍フォーラム
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神社マーケティング
説明会
7⽉26⽇（⽉）10:00 〜12:00
https://www.reservestock.jp/events/OTZkYjFmNzg3Y

プレ期⽣
全て⽊曜⽇10:00〜12:00
1回⽬︓8⽉26⽇
2回⽬︓9⽉9⽇
3回⽬︓9⽉23⽇
4回⽬︓10⽉7⽇
5回⽬︓10⽉21⽇
6回⽬︓11⽉4⽇

仮）カリキュラム
０．全体設計図を作る
１．無料ＦＢグループを作る
２．無料ドアノック商品を作る
３．信⽤貯⾦を積み⽴てる
４．本命講座へ誘導する
５．有料ドアノック商品を作る
６．有料コミュニティを作る

https://www.reservestock.jp/events/OTZkYjFmNzg3Y


ビジョン型コミュニティ2021年スケジュール

⽇時 実践会 13:00~16:00 ⽇時 シェア会13:00~15:00 その他

1⽉12⽇（⽕） テーマ︓年間スケジュール
講 師︓前⽥出 1⽉26（⽕） シェア会テーマ フォーラム（海外ビジネス・協会フォーラ

ム・出版フォーラム）は別途スケジュール

2⽉9⽇（⽕） テーマ︓フリーコミュニティからマネタイズする⽅法
講 師︓⽥中克成 2⽉23（⽕） シェア会テーマ 1期⽣⼊会

3⽉9⽇（⽕） テーマ︓⾃⼰有⽤感
講 師︓⼭⼝朋⼦ 3⽉23（⽕） シェア会テーマ 3⽉13⽇・14⽇オンラインセミナーフェス

4⽉13⽇（⽕） テーマ︓コミュニティの事務局の仕組みつくり
講 師︓酒井晶⼦ 4⽉27（⽕） シェア会テーマ 2期⽣オンライン実践講座4/14〜5/26

5⽉11⽇（⽕） 理事⻑︓森やすと（ストレスクリア協会） 5⽉25（⽕） シェア会テーマ 年商3000万円の⾃⾛型の会員ビジネスの作り⽅

6⽉8⽇（⽕） 6⽉9⽇（⽔） ⼥神の森→オンライン合宿 実⾏委員会

7⽉13⽇（⽕） テーマ︓リストマーケティング
講 師︓⽥村めぐみ 7⽉27（⽕） シェア会テーマ 2期⽣⼊会

8⽉10⽇（⽕） テーマ︓電⼦出版マーケティング
講 師︓国広陽⼦ 8⽉24（⽕） シェア会テーマ 3期⽣オンライン実践講座8/18〜9/29

9⽉14⽇（⽕） 理事⻑︓侑季 蒼葉（伝筆協会） 9⽉28⽇（⽕） シェア会テーマ

10⽉12⽇（⽕） テーマ︓SNS集客（Instagram〜動線設計）
講 師︓宮本真帆 10⽉26⽇（⽕） シェア会テーマ

11⽉9⽇（⽕） テーマ︓2022年ビジョン型コミュニティ
ビジネスモデル 11⽉23⽇（⽕） シェア会テーマ 3期⽣⼊会

12⽉14⽇（⽕） ビジョン型コミュニティアワード

2021.７.12更新
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2022年スケジュール
実践会第2⽕曜⽇
13:00〜16:00 
1⽉11⽇
2⽉8⽇
3⽉8⽇
4⽉12⽇
5⽉10⽇
6⽉14⽇
7⽉12⽇
8⽉9⽇
9⽉13⽇
10⽉11⽇
11⽉8⽇
12⽉13⽇

シェア会第4⽕曜⽇
13:00〜15:00
1⽉25⽇
2⽉22⽇
3⽉22⽇
4⽉26⽇
5⽉24⽇
6⽉28⽇
7⽉26⽇
8⽉23⽇
9⽉27⽇
10⽉25⽇
11⽉22⽇

第２⽕曜⽇に実践会
タイムスケジュール
10分︓振り返り
70分︓前⽥出先⽣より
10分︓休憩
60分︓ゲストトーク
30分︓本部より︓報告

チームで実践
未来会議でシェア

第4⽕曜⽇にシェア会
タイムスケジュール
10分︓振り返り
60分︓前⽥出先⽣より
30分︓ゲストトーク質問会
20分︓本部より︓報告

チームで実践
未来会議でシェア

学んだことを実践 実践したことをシェア

予定）5⽉⼥神の森合宿 ・10⽉ハワイ合宿



【全体振り返り】
チームでシェアしましょう。

１．一番印象に残った事
２．今日、すぐにやる事
３. 次回までにチームで未来会議
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