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Copyright ©2021 Izuru Maeda All Rights Reserved 1



©2021 ⼀般社団法⼈ベストライフアカデミー 2

チーム表︓7⽉13⽇〜11⽉9⽇



©2021 ⼀般社団法⼈ベストライフアカデミー 3

コミュニティオーナー会
公式LINE

https://line.me/R/ti/p/%40418igmqr

https://line.me/R/ti/p/%40418igmqr


２週間で
良かった事をシェアしよう。
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ミッション
応援する人が、豊かになる社会を作る
ビジョン
目を輝かせて、夢を語る大人が恰好いい！と自慢できる日本にする。
バリュー
１．安心・応援・ポジティブな場をつくろう
２．夢を応援する人になろう
３．未来から逆算してゴールを決めよう
４．楽しいと感じられることをもっともっと増やそう
５．最高の人生を生きよう

Best Life Academy
ミッションとビジョン
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今期のテーマ
「リスト」を獲得しよう！
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田村めぐみ
クロージング率８０％を叶える
１ｏｎ１マーケティング
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買いたくなる購買心理 ５つのステップ

1．人間関係を構築する
1）医者と患者の関係を作り出す
2）なぜ、この人は私の悩みをこんなにも分かってくれるのだろう？
2．ニーズを深堀する
１）緊急度（今すぐ） ２）重要度（本気で）

3．成功した理想の未来を見せる
1）すべてが上手く行ったらどうなる？
4．商品説明
1）ベネフィットを明確にする
5．選ばせるクロージング
1）断る理由をすべてなくす
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クロージング



クロージング率８０％を叶える
１ｏｎ１マーケティング
日程：10月29日（金）10時～12時
対象：コミュニティオーナー会メンバー
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１０月実践会の振り返り
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今、あなたは
どのステージにいますか？
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楽天大学学長 仲山進也



1. 加のステージ
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選り好みせず、できることを増やす（夢中スイッチと量稽古）
「加」ステージにおける仕事の報酬は、「次の仕事」

・仕事でできることを増やす。時間や量をこなす

・選り好みせずに、苦手だと感じることもやる

・自分の好きなこと、得意な仕事を見つける段階

・発散の段階



• とにかく、「やること」や「やりたいこと」が見つかるまでは、
「できることを増やす」という「足し算のステージ」をひたすらやる。

• この時に大事なことは、「仕事の報酬は仕事」とすること。

• 「仕事を成功する」ことで、より大きな仕事だったりとか、より任せられ
る仕事をもらうことによって、どんどん足し算を増やしていく。

• 「量」をやっていくことによって、「圧倒的な量」が、「質」に転換すると
いうことが生まれてくる。

• そうすると、だんだん「自分の好きな仕事 / 好きじゃない仕事」、「自
分でしかできない仕事 / 自分以外の人でもできる仕事」というふうに
分かれてくる。
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公式① 好きな事×得意な事=やりたい事

好きな事
（情熱）

得意な事
（才能）

Ｗｈａｔ
（何を）

Ｈｏｗ
（どうする）

Ｗｈａｔ×Ｈｏｗ
（何をどうする）

Ｌｉｋｅ
好きな事
（情熱）

Ｃａｎ
得意な事
（才能）

Ｗｉｌｌ
やりたい事
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得意苦手

好き

嫌い

楽しめる領域

自信のある領域

やりたい事

やりたくない事
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2. 減のステージ

得意でない仕事を手放し、強みに集中する（断捨離と専門化）

仕事の報酬は、「強み」

・自分の好みではない仕事を減らし、強みに集中する

・捨てていく段階。

好みの仕事以外にも、肩書き、レール、評価、安定に縛られることを
捨てる

・収束の段階
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「自分らしさが増える仕事」

「自分しかできない仕事」

「自分が好きだから時間を使ってしまう仕事」

に、どんどん集中特化していく。

そうすることによって、

「仕事の報酬が自分の強み・自分らしさ」になってくる。

「自分らしさ」や「あの人でしかできない強み」みたいな
「自分のタグ（肩書）」が決まってくる。
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夢中になるための3条件

やりたい
（プロセス目的的）

作業自体が楽しい

得意
（強み）

自分が得意な事

喜ばれる
（利他的価値）

やりがい

お客様の声が
やる気の

エネルギー

やりたくて、得意で、喜んでもらえる仕事

6つの報酬
１．お金

２．仲間

３．やりがい
４．スキル

５．ポジション
６．人間力
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第1領域（緊急・重要） 第2領域（緊急でない・重要）

第3領域（緊急・重要でない） 第4領域（緊急でない・重要でない）
緊急 緊急でない

重要

重要でない

時間管理マトリックス



3. 乗のステージ
強みと強みを掛け合わせる（独創と共創）
仕事の報酬は、プロジェクトを通して得られる「仲間」

・磨いた強みに、別の強みをかけ合わせる

・スキルとスキル、人と人をかけ合わせ、さらに仕事や強みをつくっていく

・外に出て｢アウェイ試合｣をこなす。

・外での経験から、自分のスキルを棚おろしする

・発散の段階
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「自分の強み」は「明確化している」から、

「自分の強みじゃない人」と「掛け算すれば相乗効果になるよね」

というふうにチームが生まれてくる。

こういう「掛け算のステージ」になると面白いのが、

「仲間の確変的な連鎖」。

ほっといても「アイツと仕事をするとアレができるよ」となる。

それで、1回仕事をすると「アイツのパス出しはすごいよな」
と「ドリームチーム」になっていき、

「仕事の報酬が仲間」になる。
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自由人 モーレツ人

ひま人 歯車人

暇がある 暇がない

夢中（退屈でない）

退屈

暇と退屈は違う



チームつくりが肝になる

1．安心安全な場を作る

2．自己開示力

3．ビジョン、ミッション

4．目的、目標

5．凸凹の組み合わせを楽しむ
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4. 除のステージ

仕事を因数分解して、強みでくくる（兼業と統業）

仕事の報酬は、「自由」

・全ての仕事がつながっているように感じる

・違うところで別の仕事をしていても、本質的には同じことを言っている。

同じ価値を提供している

・働き方がより自由になっていく
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• 1つの仕事をしていても、「複数のプロジェクト」が、「連鎖的」に動き
はじめる。

• つまり、「自分の掛け算」の中で、「オマエしかできないことだよな」と
「いろんなプロジェクトに呼ばれる」。

• そうすると、「いろんなプロジェクト」の中で、「芯としての自分の強み」
が明確になっているので、「自分の強み」をより研ぎ澄ませることが
できる。

• そして、「自分の強み」の中で「新しいものを発見する」ことで、結果
的に「こっちのプロジェクトでもできる」「そっちのプロジェクトでもでき
る」という状態になる。

• そうなってくると、本当に自分がやっていることが、「ほかの人の円」
の中で巻き込まれて、ほかのプロジェクトがどんどん良くなっていく。
だから、「自由」になる。
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ゲストトーク

宮本真帆さん
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お知らせ
11⽉9⽇(⽕) 3期⽣⼊会

チーム替え
10⽉29⽇(⾦)10時〜12時
クロージング率８０％を叶える１ｏｎ１マーケティング
https://www.facebook.com/groups/vision.community0/posts/2964801250437183

11⽉11⽇(⽊)10時〜12時 ⼀般説明会

https://www.facebook.com/groups/vision.community0/posts/2964801250437183
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ゲストトーク
⽇本キッズコーチング協会理事⻑
⽵内 エリカ

11⽉度



コミュニティオーナー会2021年スケジュール
⽇時 実践会 13:00~16:00 ⽇時 シェア会13:00~15:00 その他

1⽉12⽇（⽕） テーマ︓年間スケジュール
講 師︓前⽥出 1⽉26（⽕） シェア会テーマ フォーラム（海外ビジネス・協会フォーラ

ム・出版フォーラム）は別途スケジュール

2⽉9⽇（⽕） テーマ︓フリーコミュニティからマネタイズする⽅法
講 師︓⽥中克成 2⽉23（⽕） シェア会テーマ 1期⽣⼊会

3⽉9⽇（⽕） テーマ︓⾃⼰有⽤感
講 師︓⼭⼝朋⼦ 3⽉23（⽕） シェア会テーマ 3⽉13⽇・14⽇オンラインセミナーフェス

4⽉13⽇（⽕） テーマ︓コミュニティの事務局の仕組みつくり
講 師︓酒井晶⼦ 4⽉27（⽕） シェア会テーマ 2期⽣オンライン実践講座4/14〜5/26

5⽉11⽇（⽕） 理事⻑︓森やすと（ストレスクリア協会） 5⽉25（⽕） シェア会テーマ 年商3000万円の⾃⾛型の会員ビジネスの作り⽅

6⽉8⽇（⽕） 6⽉9⽇（⽔） ⼥神の森→オンライン合宿 実⾏委員会

7⽉13⽇（⽕） テーマ︓リストマーケティング
講 師︓⽥村めぐみ 7⽉27（⽕） シェア会テーマ 2期⽣⼊会

8⽉10⽇（⽕） テーマ︓電⼦出版マーケティング
講 師︓国広陽⼦ 8⽉24（⽕） シェア会テーマ 3期⽣オンライン実践講座8/18〜9/29

9⽉14⽇（⽕） 理事⻑︓侑季 蒼葉（伝筆協会） 9⽉28⽇（⽕） シェア会テーマ

10⽉12⽇（⽕） テーマ︓SNS集客（Instagram〜動線設計）
講 師︓宮本真帆 10⽉26⽇（⽕） シェア会テーマ

11⽉9⽇（⽕） テーマ︓コンテンツ作り
⽇本キッズコーチング協会理事⻑ ⽵内 エリカ 11⽉23⽇（⽕） シェア会テーマ 3期⽣⼊会

12⽉14⽇（⽕） コミュニティオーナー会アワード

2021.10.11更新



コミュニティオーナー会2022年スケジュール
⽇時 実践会 13:00~16:00 ⽇時 シェア会

13:00~15:00 その他

1⽉11⽇（⽕） テーマ︓TikTok×LINEマーケティング
講 師︓秋⼭ 剛 1⽉25（⽕） シェア会テーマ

2⽉8⽇（⽕） テーマ︓医者が絶賛する歩き⽅やせる3拍⼦ウォーク
講 師︓⼀般社団法⼈ ⽇本DFWALK協会 代表⼭⼝マユウ 2⽉22（⽕） シェア会テーマ

3⽉8⽇（⽕） テーマ︓
講 師︓藤咲 3⽉22（⽕） シェア会テーマ

4⽉12⽇（⽕） テーマ︓
講 師︓ 4⽉26（⽕） シェア会テーマ

5⽉10⽇（⽕） テーマ︓
講 師︓ 5⽉24（⽕） シェア会テーマ ⼥神の森

6⽉14⽇（⽕） テーマ︓
講 師︓ 6⽉28⽇（⽕） シェア会テーマ

7⽉12⽇（⽕） テーマ︓
講 師︓ 7⽉26（⽕） シェア会テーマ

8⽉9⽇（⽕） テーマ︓
講 師︓ 8⽉23（⽕） シェア会テーマ

9⽉13⽇（⽕） テーマ︓
講 師︓ 9⽉27⽇（⽕） シェア会テーマ

10⽉11⽇（⽕） テーマ︓
講 師︓ 10⽉25⽇（⽕） シェア会テーマ 仮）ハワイ合宿

11⽉8⽇（⽕） テーマ︓
講 師︓ 11⽉22⽇（⽕） シェア会テーマ

12⽉13⽇（⽕） コミュニティオーナー会アワード

2021.10.11更新


