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２０２１年１１月２３日

一般社団法人 ベストライフアカデミー

代表理事 前田出
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チーム表︓11⽉9⽇〜2⽉8⽇

名前の前にアルファベット
の記⼊をお願いします
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コミュニティオーナー会
公式LINE

https://line.me/R/ti/p/%40418igmqr

https://line.me/R/ti/p/@418igmqr


２週間で、嬉しかった事、良かっ
た事。
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ミッション
応援する人が、豊かになる社会を作る
ビジョン
目を輝かせて、夢を語る大人が恰好いい！と自慢できる日本にす
る。
バリュー
１．安心・応援・ポジティブな場をつくろう
２．夢を応援する人になろう
３．未来から逆算してゴールを決めよう
４．楽しいと感じられることをもっともっと増やそう
５．最高の人生を生きよう

Best Life Academy
ミッションとビジョン
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コミュニティオーナー会

オンライン実践講座【実践】

コミュニティ
ファシリテーター実践会
毎週⽉曜⽇9時〜10時開講

運営委員会サポーター

ビジョン型コミュニティ
1万円/⽉

マーケティング専科

実践会 Facebook

実践講座

⼊⾨講座

Instagram Zoom

TikTok LINE リザスト

パワポ ブログ Google

YouTube ライブ 電⼦書籍

無料コンテンツ
悦コミュニティ

e-Learning100人

800人

個別相談 電⼦書籍

フォーラム
協会フォーラム

海外ビジネスフォーラム
電子出版フォーラム

クラブハウスフォーラム
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神社マーケティング

体験会

電⼦出版マーケティング講座

クロージング率８０％以上を
叶える１ｏｎ１マーケティング



１１月振り返り



現状を分析してみよう
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スタート

集 客 教 育 販 売 講 座 会 員

⾒つけてもらう 興味⇒信頼 体験⇒変化⇒継続 お客⇒仲間 コミュニティ⼊会

コミュニティをつくる

新規客

⾒ない・聞かない・信じてない

⾒込み客

信⽤→こころを開く

顧 客

お⾦をもらう

優良顧客

⾼単価で⾼付加価値

ビジネスパートナー

リピート（継続課⾦）

▷▷▷顧客導線▷▷▷ 商品設計 継続課⾦
【フロント講座】
2時間×2回
ディリーワーク

無料個別相談

ステップメール
動画配信

集客動線設計

講座をつくる顧客をつくる

オンライン講座の作り⽅

無料
Facebookライブ

⽂字情報
ＳＮＳ投稿
アメブロ
インスタ ＩＴスキル

ズーム
Facebookライブ

受講生
コミュニティ

ゴールから設計する

３教学共育の仕組み

無料
オファー講座

90分
診断+現在地を知る

本命講座
ズーム

Ｅラーニング
2時間×6回
12万円

チームビルド
コミュニティ
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年商３０００万円 オンライン講座診断
＊赤文字が年商１０００万円

〇３点 △１点 ×０点
ゴールから設計 講座の設計図がある

スケジュールを逆算している
年間計画を作っている
年商目標がある

コミュニティ 1年後のゴールがある
ビジョン・ミッションがある
グランドルールがある
年間スケジュールがある
サブスクの仕組みになっている

本命講座 10万円以上の講座がある
時間単価1万円
コミュニティへの動線がある
ｅラーニングに展開できる
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フロント講座 接触頻度を増やす工夫がある
ビフォーアフターが明確である
クロージングの時間を30分以上
一人ではできないと理解させられる
仲間になりたいと感じさせられる
個別面談に誘導している

オファー講座 無料講座がある
少人数で開催している
月に2回以上は開催できる
ＬＰがある

集客動線 無料プレゼントがある
リストを集める仕組みがある
メルマガがある
ステップメールがある
動画を活用している

運営の仕組み チーム運営が出来る
ディリーワークを実施している
チームが自主的に動く仕組みがある
会員管理システムがある

合計

〇３点 △１点 ×０点
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１．ゴールから逆算

１．講座の設計図がある

２．スケジュールを逆算している

３．年間計画を作っている

４．年商目標がある
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２．コミュニティ

５．1年後のゴールがある

６．ビジョン・ミッションがある

７．グランドルールがある

８．年間スケジュールがある

９．サブスクの仕組みになっている
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３．本命講座

１０．10万円以上の講座がある

１１．時間単価1万円

１２．コミュニティへの動線がある

１３．ｅラーニングに展開できる
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スプレッドシートに記入しよう

１．１年後、どんなコミュニティになっていますか？

１）コミュニティの名称 ２）会員数 ３）会費

２．１年後、あなたは、どんなライフスタイルですか？

１）肩書 ２）年商 ３）プライベートは？

３．３か月後の、スモールゴールを設定しよう。本命講座は？

１）講座タイトル ２）時間・価格 ３）受講生数
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４．フロント講座

１４．接触頻度を増やす工夫がある

１５．ビフォーアフターが明確である

１６．クロージングの時間を30分以上取っている

１７．一人ではできないと理解させられる

１８．仲間になりたいと感じさせられる

１９．個別面談に誘導している
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５．オファー講座

２０．無料講座がある

２１．少人数で開催している

２２．月に2回以上は開催できる

２３．ＬＰがある
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６．集客動線

２４．無料プレゼントがある

２５．リストを集める仕組みがある

２６．メルマガがある

２７．ステップメールがある

２８．動画を活用している
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７．運営の仕組み

２９．チーム運営が出来る

３０．ディリーワークを実施している

３１．チームが自主的に動く仕組みがある

３２．会員管理システムがある
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見つけて
もらう

教育する
信頼を貯める

行動させる
決断を促す

ゴールから逆算しよう！！

Instagram
ライブ

アメブロ

TikTok

ステップメール

公式ＬＩＮＥ

クロージング
提案書

目の前に
連れてくる

選ばれる
オファー講座
設計

１ｏｎ１
100チャレ

ＦＢグループ
神社

マーケティング

仲間になる

共感を作る
フロント講座
設計

高額講座
プログラム
設計

チーム
ビルディング

コミュニティ
デザイン

協会ビジネス

オンライン
基礎

Zoom

リザスト

Facebook
ライブ

Google 電子書籍
小冊子



スタート

集 客 教 育 販 売 講 座 会 員

⾒つけてもらう 興味⇒信頼 体験⇒変化⇒継続 お客⇒仲間 コミュニティ⼊会

コミュニティをつくる

新規客

⾒ない・聞かない・信じてない

⾒込み客

信⽤→こころを開く

顧 客

お⾦をもらう

優良顧客

⾼単価で⾼付加価値

ビジネスパートナー

リピート（継続課⾦）

▷▷▷顧客導線▷▷▷ 商品設計 継続課⾦
【フロント講座】
2時間×2回
ディリーワーク

無料個別相談

ステップメール
動画配信

集客動線設計

講座をつくる顧客をつくる

オンライン講座の作り⽅

無料
Facebookライブ

⽂字情報
ＳＮＳ投稿
アメブロ
インスタ ＩＴスキル

ズーム
Facebookライブ

受講生
コミュニティ

ゴールから設計する

３教学共育の仕組み

無料
オファー講座

90分
診断+現在地を知る

本命講座
ズーム

Ｅラーニング
2時間×6回
12万円

チームビルド
コミュニティ
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集客

オファー講座

フロント講座

本命講座

集客

オファー講座

フロント講座

本命講座

集客

オファー講座

フロント講座

本命講座

集客

オファー講座

フロント講座

本命講座

コミュニティ

1回目 ２回目 ３回目 ４回目

年間スケジュールを作る
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集客

無料
オファー講座

5,000円
フロント講座

本命講座

集客

オファー講座

フロント講座

本命講座

集客

オファー講座

フロント講座

本命講座

集客

オファー講座

フロント講座

本命講座

コミュニティ

1回目 ２回目 ３回目 ４回目

年間スケジュールを作る

日時：8月10日
人数：10名
単価：20万円
売上：200万円

日時
1回目７月10日
2回目7月20日
人数：各10名

日時
6月10日、20日
25日、7月1日
人数：各10名

日時：11月10日
人数：10名
単価：20万円
売上：200万円

日時：2月10日
人数：10名
単価：20万円
売上：200万円

日時：5月10日
人数：10名
単価：20万円
売上：200万円

5月は
集客

8月は
集客

11月は
集客

2月は
集客

入会
80％

成約
50％



１年後、全てが上手く行ったら、
どんな働き方をしていますか？
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ゲストトーク振り返り
⽇本キッズコーチング協会理事⻑
⽵内 エリカ

11⽉度
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フォーラム
協会フォーラム
https://www.reservestock.jp/inquiry/NzUxYjkxNmVkZ

海外ビジネフォーラム
https://www.reservestock.jp/inquiry/Y2E1ZjMxZmI5Z

出版フォーラム
https://www.reservestock.jp/inquiry/MzljMGMxMjBlN

https://www.reservestock.jp/inquiry/NzUxYjkxNmVkZ
https://www.reservestock.jp/inquiry/Y2E1ZjMxZmI5Z
https://www.reservestock.jp/inquiry/MzljMGMxMjBlN
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4期⽣サポーター募集
オンライン講座の4期⽣の募集で、協⼒・応援してくれる
サポーターさんを募集します。

集客・セールス・クロージング・講座運営の舞台裏を
⾒ることで、あなたのオンライン講座のお役に⽴てることが
できます。 （別途お申し込みが必要となります）

3期⽣のサポーターさんの声
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集客 11⽉9⽇スタート
メルマガ・LINE Instagramライブ 電⼦出版

4期⽣オンライン設計講座
⽔曜⽇ 13:00〜15:00
①12⽉1⽇ ②12⽉8⽇ ③12⽉15⽇

4期⽣オンライン実践講座
2022年 ⽔曜⽇13:00〜16:00
①1⽉19⽉ ②2⽉2⽇ ③2⽉16⽇ ④3⽉2⽇

オンラインセミナーフェス
4⽉16⽇(⼟)・17⽇(⽇)

コミュニティオーナー会 ⼊会
5⽉1⽇

スケジュール
サポーターミーティング
スケジュール
1回⽬︓12⽉6⽇⽉曜⽇ 9:00〜9:55
2回⽬以降は、⽇程調整中
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2022年1⽉10⽇(⽉) AM10:00〜12:00
講師︓前⽥出先⽣

協会ビジネス⼊⾨講座

協会ビジネスベーシック講座
毎週⽉曜⽇ 10時〜12時
①2⽉14⽇ ②2⽉28⽇ ③3⽉14⽇ ④3⽉28⽇ ⑤4⽉11⽇ ⑥4⽉25⽇
講師︓前⽥出先⽣

対象者︓コミュニティオーナー会
・協会ビジネスを基礎から学びたい⽅
・今後協会を作りたい⽅
・協会運営している理事⼜は理事⻑



コミュニティオーナー会2022年スケジュール
⽇時 実践会 ⽕曜⽇13:00~16:00 ⽇時 シェア会 ⽕曜⽇

13:00~15:00 その他

1⽉11⽇ テーマ︓TikTok×LINEマーケティング
講 師︓株式会社ヴォルテッジ 代表 秋⼭ 剛 1⽉25⽇ シェア会テーマ

2⽉8⽇ テーマ︓医者が絶賛する歩き⽅やせる3拍⼦ウォーク
講 師︓⼀般社団法⼈ ⽇本DFWALK協会 代表⼭⼝マユウ 2⽉22⽇ シェア会テーマ

3⽉8⽇
テーマ︓受講者との関係が劇的に良くなる

17のオンラインコミュニケーション術
講 師︓⼀般社団法⼈⽇本褒め⾔葉カード協会代表理事 藤咲徳朗

3⽉22⽇ シェア会テーマ

4⽉12⽇ テーマ︓⼥神の森
講 師︓合宿 4⽉26⽇ シェア会テーマ

5⽉10⽇ テーマ︓動画を使ったコンテンツの作り⽅
講 師︓enjoyアカデミー ホープのぞみ 5⽉24⽇ シェア会テーマ

6⽉14⽇ テーマ︓BtoBのオンラインビジネスの作り⽅
講 師︓郡司成江 6⽉28⽇ シェア会テーマ

7⽉12⽇ テーマ︓
講 師︓ 7⽉26⽇ シェア会テーマ

8⽉9⽇ テーマ︓
講 師︓ 8⽉23⽇ シェア会テーマ

9⽉13⽇ テーマ︓
講 師︓ 9⽉27⽇ シェア会テーマ

10⽉11⽇ テーマ︓仮）ハワイ合宿
講 師︓ 10⽉25⽇ シェア会テーマ

11⽉8⽇ テーマ︓
講 師︓ 11⽉22⽇ シェア会テーマ

12⽉13⽇ コミュニティオーナー会アワード

2021.11.23更新


