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リザストで作る_⽉額会員ページの作り⽅

１、ビジョン型コミュニティの作り方
２、月額会員ページをつくる３つのポイント
３、ビジョン型コミュニティの会員ページ
４、月額会員サービスの作り方



ミッション

応援する人が、豊かになる社会を作る

ビジョン

目を輝かせて、夢を語る大人が恰好いい！と自慢できる日本にする。

バリュー

１．安心・応援・ポジティブな場をつくろう
２．夢を応援する人になろう

３．未来から逆算してゴールを決めよう

４．楽しいと感じられることをもっともっと増やそう
５．最高の人生を生きよう

Best Life Academy
ミッションとビジョン
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オンラインのビジネスモデル

理
想
の
未
来

ツール（道具）

コミュニティ（環境）

スキル（やり⽅）

理念共有（あり⽅）
ミッション・ビジョン×⾃分の志

グランドルール

電話→DM→メール→チャット⇒動画⇒ライブ

お客様をつくる
集客動線
講座をつくる
⾼単価⾼額商品

コミュニティをつくる
継続率・サブスク

Facebookグループ
Facebookページ
Facebookライブ
リザーブストック
ズーム
会員管理システム
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スタート

集 客 教 育 販 売 講 座 会 員

⾒つけてもらう 興味⇒信頼 体験⇒変化⇒継続 お客⇒仲間 コミュニティ⼊会

コミュニティをつくる

新規客

⾒ない・聞かない・信じてない

⾒込み客

信⽤→こころを開く

顧 客

お⾦をもらう

優良顧客

⾼単価で⾼付加価値

ビジネスパートナー

リピート（継続課⾦）

▷▷▷顧客導線▷▷▷ 商品設計 継続課⾦

【フロント講座】
オンラインセミナーフェス

無料個別相談

ステップメール

集客動線設計

講座をつくる顧客をつくる

ビジョン型コミュニティの作り⽅

無料
Facebookライブ

受講生
コミュニティ
月額1万円

ゴールから設計する

教学共育の仕組み

Facebookグループ

本命講座
2時間×6回
12万円
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⽂字情報
ＳＮＳ投稿
アメブロ
インスタ

動画
YouTube

公式ライン



集 客 教 育 販 売 講 座 会 員

新規客 ⾒込み客 顧 客 優良顧客 リピーター

講座をつくる コミュニティをつくる顧客をつくる

ビジョン型コミュニティ
⼊会申込
10/27〜30

2021年
11⽉1⽇⼊会

メイン講座
11⽉9⽇

スタート ゴールから設計する

オンライン講座【構築】
①6/14/21/28
①7/7②14③21

個別相談

①ライトプラン
②ベーシックプラン
③プレミアムプラン

オンライン講座
実践への申込

会員制ビジネス
の教科書
6/8  6/18 

オンライン講座
構築への申込

Facebookライブ オンライン講座【実践】
①8/18 ②9/1
③9/15 ④9/29

10/23〜24
オンラインセミナー
フェス

コミュニティ
実践会への申込

オンライン講座
無料診断の申込み

3期⽣のスケジュール

会員制ビジネス
の教科書

5⽉31⽇
発売︕



スタート ゴール

集 客 教 育 販 売 講 座 会 員

新規客 ⾒込み客 顧 客 優良顧客 ビジネスパートナー

講座をつくる コミュニティをつくる顧客をつくる

濃度（温度）
０度

濃度（温度）
10→30度

濃度（温度）
30度→50度

濃度（温度）
50度→80度

濃度（温度）
80度→100度

見ない
聞かない
信じない

見つけてもらう

接触
濃度
応援

信頼関係 体験⇒変化

お金
低単価

お金
高単価

お金
継続課金

お客⇒仲間 仲間⇒応援

ビジョン型コミュニティの作り⽅



ビジョン型コミュニティの作り⽅
スタート ゴール

お客様をつくる 講座をつくる 会員をつくる

顧客単価
講座をつくる

顧客数
顧客をつくる

顧客継続率
コミュニティをつくる

売上＝客数×単価×継続



ビジョン型コミュニティの作り⽅
スタート ゴール

お客様をつくる 講座をつくる 会員をつくる

顧客単価
講座をつくる

顧客数
顧客をつくる

顧客継続率
コミュニティをつくる

売上＝客数×単価×継続

５ １



ビジョン型コミュニティの作り⽅
スタート ゴール
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1⽉ 2⽉ 3⽉ 4⽉ 5⽉ 6⽉ 7⽉ 8⽉ 9⽉ 10⽉ 11⽉ 12⽉

ビ
ジ
#
ン
型

コ
ミ
(
ニ
テ
+

３
期
⽣

ビジョン型コミュニティ0期⽣
2⽉ ビジョン型コミュティ1期⽣⼊会

２
期
⽣

１
期
⽣

7⽉ ビジョン型コミュティ2期⽣⼊会

11⽉ 3期⽣⼊会

2期⽣オンライン
構築【設計】講座
⽉曜コース
2⽉15/22/1
⽔曜コース
3⽉10/17/24

2期⽣ ⽔曜コース
オンライン構築【実践】講座
4⽉14/28
5⽉12/26

1期⽣オンライン構築
【設計】講座

7
⽇
間
ラ
イ
ブ

3期⽣ ⽔曜コース
オンライン構築
【設計】講座
7⽉7⽇
14⽇・21⽇

3期⽣ ⽔曜コース
オンライン構築【実践】講座
8⽉18/
9⽉1/15/29

オンラインセミナーフェス

継続して安定するために会員を作る



ビジョン型
コミュニティオーナー
実践会１１月

２０２１年１１月９日

一般社団法人 ベストライフアカデミー

代表理事 前田出
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チーム表︓11⽉9⽇〜2⽉8⽇
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シェアタイム
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⽉額会員ページをつくる３つのポイント

１、未来から逆算してゴールを決める

２、月額課金のメニューをつくる

３、年間スケジュールを立てる



1⽉ 2⽉ 3⽉ 4⽉ 5⽉ 6⽉ 7⽉ 8⽉ 9⽉ 10⽉ 11⽉ 12⽉

「不」
＜不満・不安・不便・不快＞
ターゲットの悩みや課題

●価値
＜BENEFIT＞
●⼿に⼊るもの
＜HAVE＞

・技術・スキル
・知識

●どんな状態
＜BE＞
感情（喜び）

コミュティ

本命講座

オファー講座

ゴール

講座主催者

コミュニティ主催者

フロント講座

ゴール

ゴール

1年後のゴール１、未来から逆算してゴールを決める



【講座】
・ターゲット

・講座名

・金額

【コミュニティ】
・コミュニティ名

・メニュー

・会員数

２、⽉額課⾦のメニューをつくる

●価値
＜BENEFIT＞

●⼿に⼊るもの＜HAVE＞
・技術・スキル・知識

●どんな状態＜BE＞
感情（喜び）

「不」＜不満・不安・不便・不快＞
ターゲットの悩みや課題
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シェアタイム



集 客 教 育 販 売 講 座 会 員

新規客 ⾒込み客 顧 客 優良顧客 リピーター

講座をつくる コミュニティをつくる顧客をつくる

⼊会申し込み期間は？

⼊会⽇は？

⾦額は？

募集定員は？

年間スケジュールは？

オンライン講座
募集期間は？

講座開催⽇は？

講座終了後の
コミュニティの案内は

予告期間は？

体験講座の⽇程は？

⽬標⼈数は？

開催期間は？

予告期間は？

体験講座の⽇程は？

⽬標⼈数は？

開催期間は？

予告期間は？

ターゲットは？

⾒つけてもらう期間？

ゴールスタート
２、スケジュールを立てる

⽉額課⾦のメニューをつくる



３、年間スケジュールを⽴てる
⽇時 内容 ⽇時 内容 その他

1⽉

2⽉

3⽉

4⽉
5⽉
6⽉
7⽉

8⽉
9⽉
10⽉
11⽉
12⽉



コミュニティオーナー会2021年スケジュール
⽇時 実践会 13:00~16:00 ⽇時 シェア会13:00~15:00 その他

1⽉12⽇（⽕） テーマ︓年間スケジュール
講 師︓前⽥出 1⽉26（⽕） シェア会テーマ フォーラム（海外ビジネス・協会フォーラ

ム・出版フォーラム）は別途スケジュール

2⽉9⽇（⽕） テーマ︓フリーコミュニティからマネタイズする⽅法
講 師︓⽥中克成 2⽉23（⽕） シェア会テーマ 1期⽣⼊会

3⽉9⽇（⽕） テーマ︓⾃⼰有⽤感
講 師︓⼭⼝朋⼦ 3⽉23（⽕） シェア会テーマ 3⽉13⽇・14⽇オンラインセミナーフェス

4⽉13⽇（⽕） テーマ︓コミュニティの事務局の仕組みつくり
講 師︓酒井晶⼦ 4⽉27（⽕） シェア会テーマ 2期⽣オンライン実践講座4/14〜5/26

5⽉11⽇（⽕） 理事⻑︓森やすと（ストレスクリア協会） 5⽉25（⽕） シェア会テーマ 年商3000万円の⾃⾛型の会員ビジネスの作り⽅

6⽉8⽇（⽕） 6⽉9⽇（⽔） ⼥神の森→オンライン合宿 実⾏委員会

7⽉13⽇（⽕） テーマ︓リストマーケティング
講 師︓⽥村めぐみ 7⽉27（⽕） シェア会テーマ 2期⽣⼊会

8⽉10⽇（⽕） テーマ︓電⼦出版マーケティング
講 師︓国広陽⼦ 8⽉24（⽕） シェア会テーマ 3期⽣オンライン実践講座8/18〜9/29

9⽉14⽇（⽕） 理事⻑︓侑季 蒼葉（伝筆協会） 9⽉28⽇（⽕） シェア会テーマ

10⽉12⽇（⽕） テーマ︓SNS集客（Instagram〜動線設計）
講 師︓宮本真帆 10⽉26⽇（⽕） シェア会テーマ

11⽉9⽇（⽕） テーマ︓コンテンツ作り
⽇本キッズコーチング協会理事⻑ ⽵内 エリカ 11⽉23⽇（⽕） シェア会テーマ 3期⽣⼊会

12⽉14⽇（⽕） コミュニティオーナー会アワード 委員⻑

2021.10.11更新
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コミュニティオーナー会のご案内
https://www.reservestock.jp/conclusions/YTdjYThjYWUwY

ビジョン型コミュニティの会員ページ

https://www.reservestock.jp/conclusions/YTdjYThjYWUwY
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コミュニティオーナー会のご案内
https://www.reservestock.jp/conclusions/YTdjYThjYWUwY

お申し込み期間は
本⽇より
10⽉30⽇（⼟）
17:00までのお申し込み

https://www.reservestock.jp/conclusions/YTdjYThjYWUwY


スタート ゴール

集 客 教 育 販 売 講 座 会 員

新規客 ⾒込み客 顧 客 優良顧客 リピーター

講座をつくる コミュニティをつくる顧客をつくる

ミッション・ビジョン・コンテンツ

⽉額課⾦
コンテンツ

⽉額会員ページ
↓

契約サービス管理

⽉額課⾦のメニューをつくる



スタート ゴール

集 客 教 育 販 売 講 座 会 員

新規客 ⾒込み客 顧 客 優良顧客 リピーター

講座をつくる コミュニティをつくる顧客をつくる

⽉額課⾦のメニューをつくる

リザーブストックとは
●申込フォーム作成できます
●ホームページを簡単に作れます
●ネット上で、予約管理ができます
●メルマガ配信機能
●イベントページ（セールスページ）作成
●ペイパル・ストライプ＜決済サービス＞と連携機能
●ネットショップ
●お客様のお問い合わせ作成
●お客様の声・SNSとの連携
●会員制度（⽉額制度）

起業家のためのビジネス⽀援ツール
マーケティング・顧客管理・事務局

▼リザスト無料版
https://www.reservestock.jp/inquiry/6311

https://www.reservestock.jp/inquiry/6311


月額会員サービスの作り方

https://kigyoubijin.com/keiyakuservice/

▼月額5万円以上になる場合は有料版へ
https://www.reservestock.jp/inquiry/23282

使い方はこちら

https://kigyoubijin.com/keiyakuservice/
https://www.reservestock.jp/inquiry/23282
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リザストで作る_⽉額会員ページの作り⽅

１、ビジョン型コミュニティの作り方
２、月額会員ページをつくる３つのポイント
３、ビジョン型コミュニティの会員ページ
４、月額会員サービスの作り方


